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私事ですが、ウィズに入社して来月で 1年 

になります。新しい環境に早く慣れなけれ 

ばと思い学ばせていただくことの多い 1年 

でしたが、皆さまのおかげで無事節目を迎 

えられそうです。これからも気を抜かず、お客さまの声

に常に耳を傾けながら業務に臨んでいきます。改めまし

て、今後ともよろしくお願いいたします。(佐藤 基頌) 

4月から一人暮らしをスタートしました 

が、毎日洗濯や料理・掃除等で 1日があっ 

という間に過ぎていき、親のありがたみ 

を切々と感じているところです。また、 

自立したことにより、家賃・ライフライン・食費・消

耗品費など細かく管理しないとキャッシュがなくなっ

ていくことを自覚してきました。   (岡田 力哉) 

 

   

税理士法人ウィズ ＮＥＷＳ 

 
〒103-0013 東京都中央区日本橋人形町 1-2-5 ERVIC人形町 4階  TEL：03-5847-1192 

成功者は早起きで、朝の時間を大事にするといわれます。忙しいビジネスパーソンが自分の時間を作るために

は、仕事にも良い影響をもたらす「朝活」は一石二鳥なのでしょう。１日 24 時間。誰にでも平等に与えられてい

る時間という資源をどう使うか。2023年も半年を過ぎるタイミングで改めて考えてみたいものです。 
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メンバー後記 

先日ニュースで日経平均株価がバブル経済 

崩壊後の高値を上回るとありました(好況？)。一方、 

企業倒産件数はリーマン以来の急ペースで 

増加しているとの事(不況？)。実感としては 

後者ですね。今夏以降ゼロゼロ融資の元本返済が始まる

企業もあり、銀行も先の貸倒れに備え引当金を相当積み 

増しています。今まで以上に与信管理に注意し、お得意

先の動向に気を配る必要があります。 （田島 年男） 

 

ウィズではインボイス制度の勉強会を 

開催し制度の概要についてお伝えして 

きましたが、消費税の納税額計算や実務 

上の経理処理について煩雑な部分もあり、 

経理ご担当者を対象に新たに勉強会を開催することに 

しました。別紙チラシをご覧いただきぜひご参加くだ 

さい。              （橋本 秀明） 

 

6 月は住民税の課税新年度となり、5 月まで 

の徴収額と変更になります。また、昨年入 

社された方は徴収が始まりますので、給与 

計算をされている方ご注意下さい。税金と 

いえば 6 月に所得税の予定納税通知が送付されます。納

税は来月ですが、月末の納税となりますので対象の方は

資金繰りをしておかれた方がよろしいと存じます。暑い

日が続きます。お身体ご自愛下さい。（鈴木 正義） 

 

 

 

毎年感じていることかもしれませんが、 

5月は気温の変化も激しく体力的に振り 

回されてしまいました。根本的な体力 

づくりがいよいよ必要になってきた気が 

します。普段から作業の効率化は考えておりますが、

こればっかしは地道な積み重ねが一番の近道かもしれ

ません。体力づくりの目標設定。。。6月中に目標を定

めることから始めたいと思います。 (玉井 佳善子) 

 

 

 

ChatGPT が世間を賑わせていますね。 

就活の際、エントリーシートや志望動機を 

ChatGPT に作成してもらっている学生も 

いるそうです。スマホの普及で漢字を書く 

のが苦手になった人がいるように、ChatGPT の普及

で文章作成力まで低下しそうな気がします。今後、

ChatGPT に指示を出すのがうまい人ほど生産性が上

がる世界になるのかなと思います。  (栗田 奈美) 

 

(栗田 奈美) 

 

 

 

ゴ－ルデンウィ－クが終わったらアッと     

言う間に 5 月が終わり 6 月に入りました。 

憂鬱な梅雨入りも間近ですね。今年は      

エルニーニョ現象により例年と異なる予報    

もありますが、どうなんでしょうか？      

雨が降らないと夏の水不足につながりますし、長雨

になると、農作物への被害・影響も出ます。適度が

いいですね。コントロ－ルできませんが・・・ 

今月も体調管理をし頑張っていきます。（村場 晋） 

道端の紫陽花がきれいに色をつける季節と 

なりました。最近、あるアニメにハマって 

いて、「ところで平凡な俺よ……下を向い 

ている暇はあるのか…」という言葉を聞い 

た時に、上を向かないと！！見つけられるものも見つけ

られない！と気づかされました。このアニメにありがと

うと、感謝です。暖かくなってきましたが、梅雨が近づ

いております。体調にはご自愛ください（小松 加奈） 

 

 

 

 

 

 

今年の初めに家計簿を購入したものの、 

寝かせてしまっていましたが、やっと本腰 

いれて整理しました。時代的にはアプリが 

便利だとは思いますが、出費を実感するため 

にあえてアナログで攻めております。書く回数を減ら

す為には買う回数を減らす！＝無駄遣いをしない！と

いうことで、今年の後半は支出の見直しと財布の紐締

めに努めたいと思います。    （青木 さおり） 

 

 

「相続時精算課税制度」とは、いわゆる生前贈与の方法の 1つです。 

60歳以上の父母または祖父母から 18歳以上の子や孫に対する財産の贈与について、総額 2,500万円までであ

れば非課税とされるもので、贈与の時期や金額は自由に決めることができるようになります。ただし、贈与さ

れた金額が累計で 2,500万円を超えてしまうと、その超えた部分の金額に対しては一律 20％の税率で課税さ

れるため、計画的な利用が必要な制度でもあります。 

 

また、この制度を選択した贈与者である父母または祖父母が亡くなった場合は、相続財産の価額にこの制度を

適用した贈与財産の価額を加算した上で相続税額を計算します（相続が発生した時点で 2,500万円を超えて贈

与を受けており、かつその部分に係る贈与税を納付している場合は、相続税の総額から既に納付した贈与税額

を控除して税額を算出することになります）。 

なお、この時加算される贈与財産の価額は、贈与時の価額とされています。 

 

◎令和 6年からの変更点 

令和 6年 1月 1日以後、相続時精算課税制度を利用した贈与について、新たに年間 110万円の基礎控除が創設

されます。これにより、相続財産の価額に加算されていくのは【その年の贈与額-110万円】となるため、従

来よりも最終的な税金を小さくできる可能性が広がったと考えられます。 

        

1年ごとに贈与税額の精算を行う「暦年課税」という方法もありますので、相続時精算課税を使うことで税額

が低くなるのかどうかについては、慎重な見極めが求められます。一概に結論を出すのはなかなか難しいもの

です。どのような形で次の世代に財産を引き継いでいくのか、不安なことがございましたらぜひウィズにお問

い合わせください。 

  



 

 

 

7月 10日 

★6月分源泉所得税・住民税の特別徴収税額の納付 

  （納期の特例適用者は 1月から 6月までの徴収分を納付） 

7月 18日 

  ★所得税の予定納税の減額申請 

 7月 31日 

  ★所得税の予定納税の納付 

★5月決算法人の確定申告（法人税、消費税、地方消費税、 

法人事業税、法人事業所税、法人住民税） 

★2,5,8,11月決算法人及び個人事業者の 3月毎の期間短縮に 

係る消費税確定申告 

★10月決算法人の中間申告（半期分） 

★消費税年税額が 400万円超の 1,7,10月決算法人及び個人 

事業者の 3月毎の消費税中間申告 

★消費税年税額が 4,800万円超の 3,4月決算法人を除く法人 

及び個人事業者の 1月毎の消費税中間申告 

 7月中において市町村の条例で定める日 

  ★固定資産税（都市計画税）の第 2期分の納付 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

今月の商売のヒント：【商売は「目的」か「手段」か？】 

 
日本中が大いに沸いた WBC（ワールド・ベースボール・クラ 

シック）の名場面を YouTube などで見返して自分を奮い立たせ 

ている、という話をよく聞きます。確かにあの大舞台でもひる 

まないスーパー選手たちの圧巻のプレーは、何度見ても胸が熱く 

なります。数ある名場面の中でも特に印象的だったのは、誰もが 

不意をつかれた大谷選手のセーフティーバントです。見せ場を 

作る十分な実力を持った選手があの決断をしたのは、自分の活躍 

よりチームの勝利、さらに WBC での優勝という「目的」がはっ 

きりしていたからだろうと想像します。 

「目的と手段を間違えるな」とよく言われます。実際、気がつけば手段が目的に入れ替わっていたとい 

うことはよく起こります。お客さまに喜んでもらおうと新商品を考えていたら、いつの間にか商品開発自

体に熱が入りすぎて「お客さまのニーズそっちのけで自分たちが作りたいものを作っていた」なんてこと

になったりするわけです。いわゆる「こだわり」は大事なことですが「こだわり」にこだわりすぎると、

視野が狭くなります。目的が明確であれば手段は多種多様。ゴールにたどり着くための道はひとつでな  

く、目的地さえ見失わなければ、どの道を、どう 

行っても間違いではありません。 

マネジメントの父と呼ばれるピーター・ドラッ 

カーは『断絶の時代』で「組織は、自らのために 

存在するのではない。組織は手段である。組織の 

目的は、人と社会に対する貢献である。あらゆる 

組織が、自らの目的とするものを明確にするほど 

力を持つ」と述べています。「組織」を「商売」 

に替えてみると、商売の本質が見えてくる気がし 

ます。 

商売のヒント 
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来月の税務カレンダー 【7 月】 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

トレンドを斬る！ 

 

 

 

 

 

先人の言葉 

将棋界で当時の全７タイトルの独占を

達成した羽生善治の言葉。結果にこだ

わるよりその過程が大切。これまでの

努力を見直すことが彼にとって良い結

果につながるためのヒントになったの

でしょう。 

 

『世界の一流は「雑談」で何を話しているのか』 

          日本では、取引先との商談などを始める際に、 

           本題に入る前の導入として雑談を交わすのが一 

           般的です。天気の話や SNS の話など、そのほ 

とんどが「とりとめのない会話」です。ビジネ 

スマンは雑談を本題に入る前の「潤滑油」と考 

え、期待しますが、筆者は「それだけではもっ 

  たいない」と考えています。本書では、雑談を 

社内外の人間関係構築に活かし、仕事で成果を出すための考え方や実 

践法を徹底的に掘り下げて詳しくお伝えしています。 

 

 

 

 

  

ウィズの本棚 

 

 

【出版：クロスメディア・パブリッシング 

著 ：ピョートル・フェリクス・グジバチ】 

 

今月のトピック：【東京の新規就農】 

若い世代が東京での農業に関心を持っているようです。農家出身では

ない新規の就農者が東京に初めて登場したのは 2009年。以来、農地

の貸借制度の充実や自治体の支援体制が進み、多摩地区を中心に就農

者は増え続けています。収益化に難航しつつも、鮮度が決め手の野菜

をじかに届けることが作り手である若者の生きがいになっているよう

です。 

です。 

 

 
【ご注意ください】税務関連の詐欺、フィッシングメールが急増しています 

 国税庁をかたるショートメッセージ・メールから「延滞金がある」「財産を差し押さえる」 

という内容で国税庁のサイトになりすました偽サイトへ誘導する事例が多発しています。 

国税庁をかたるショートメッセージ・メールを受信した場合には、アクセスすると被害を 

受けるおそれがありますので、アクセスしないようご注意ください。 
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